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L C. DRESSER
Adverfising Manager Genceral Motors Continental S, A,

I)e werkzaamheden onzer afdeeling « Reclame »
kunnen onderscheiden worden in publiciteit ;
advertenties in dag- en vakbladen en Direct-by-Mail.

Onder publiciteit wordt in het algemeen verstaan
reclame door middel van aanplak- en andere horden
showroom- en étalageversiering ; licht- en andere
buitenreclame, Dit soort reclame beoogt het publiek
met den naam van het product bekend te maken en
dezen herhaaldelijk opnieuw onder zijn aandacht te
brengen. In den regel is deze vorm van reclame
slechts doeltreffend voor artikelen van weinig bekend-
heid en lagen prijs. Advertenties in de dagbladen
treden dikwijls in de plaats van publiciteit, waar-
mede wij bedoelen, dat zij in vele gevallen weinig
meer vermelden dan den naam van het handelsar-
tikel. ¢. g. de auto, Wij geven echter de voorkeur
aan meer uitvoerige couranten-advertenties, omdat
icmand, die cen groote som gelds voor een auto-
mohiel besteedt, gaarne van te voren zoo volledig
mogelijk over zijn aankoop wenscht te worden
ingelicht.

Derhalve is het onze taak, in een vorm en op een
wijze, die zijn belangstelling wekken, hem de inlich-
tingen te verschaffen, welke voor hem wan belang
zijn, Dit stelt hooge eischen, zoowel wat vorm als
inhoud der advertentie betreft, Wij bedoelen hiermede,
dat door een pakkenden titel benevens een teckening
of foto, die inhoud en strekking op treffende wijze
illustreert, de aandacht van belanghebbenden op het

eerste gezicht wordt getrokken, de tekst zoodanig dient
geredigecrd, dat hij de door eerstgenocemde gewekte
helangstelling weet te boeien, en zoo door het geheel
een blijvende gunstige indruk wordt verkregen. Wie
met het bovenstaande rekening houdt, kan er van
verzckerd zijn, dat zijn advertentic door zijn prospects
wordt gelezen, onder voorbehoud dat hun op onop-
pesmulite wijze in belangwekkenden vorm eerlijke
argumenten worden medegedeeld.

Zoowel buitenreclame als advertenties in de
dag- en vakbladen richten zich hoofdzakelijk tot de
groote massa van het publiek: terwil wij, door
middel van onze Dircct-by-Mail, ons rechtstreeks
wenden tot diegene, die wij als "goede” prospects
heschouwen, d.wz. zij, die niet alleen den wensch
koesteren zich cen auto aan te schaffen, doch ook
de noodige middelen hiertoe bezitten.

De brochures, vouwhladen, enz. der Direct-by-Mail
geven [wen prospects alle inlichtingen omtrent de
door U te verkoopen wagens, welke hun belang in-
boczemen., Ook aan vorm en tektst dezer lectuur
moet de meeste zorg worden bestced om de aan-
staande koopers gunstig ten opzichte van onze pro-
ducten te beinvioeden. Vooropgezet, dat de dealer
de namen zijner prospects aan een zorgvuldige schif-
ting heeft onderworpen, mag hij zeker zijn van de
beste resultaten, indiem hij door Direct-by-Mail
zendingen en persoonlijke bezoeken alle " goede”
prospects systematisch bewerkt.
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Alle bn'efw;'s:sr!."ng betreflende dif orgaan e richfen aan de ax’d&t‘.b’rrg Bublicitedl

Van de Redactie

door . Me. GILL, Parts Manager.

NZE dealers zullen het met ons eens zijn, dat een goed

en met kennis van zaken ingencht onderdeelenmagazijn

voor hen de goedkoopste wijze van reclame is. Het
vervult een tweeledig doel in zoover, dat het behaive winst
op te leveren, de balans ten gunste van den dealer kan doen
overslaan, door een prospect te overtuigen, dat de keuze van
den wagen, waarvoor hij zich onderdeelen te allen tijde plaat-
selijk kan aanschaffen, inderdaad de juiste is.

Het in stock hebben van onderdeelen werd in het verleden
door onze dealers dikwijls ten onrechte als een noodzakelijk
kwaad beschouwd in plaats van een krachtig verkoopsargument,
waarvan z1j zich bedienen kunnen door een weifelenden klant
te wijzen op het nut van een prima service,

Nu en dan ontmoeten wij nog wel eens een dealer, die de
meening Is loegedaan, dat het in voorraad hebben van onder-
deelen, zijn prospects er aan zou kunnen herinneren, dat be-
halve de aanschaffingskosten van de auto, 1in den loop van tijd
een bepaald bedrag dient te worden uitgetrokken voor ver-
vanging van zekere onderdeelen.

Een juister inzicht betretfende de factoren, welke den aan-
koop van een automobiel beinvloeden, wint echter bij de a, s.
koopers meer en meer veld.

Verouderde ideeén moeten wijken voor nieuwe en geluk-
kigerwijze is het afsluiten van een koop thans zells hoofdzake-
lijk gebaseerd op de wetenschap, dat een uitstekende onder-
deelen-service in geval van een ongeluk of normale slijtage
steeds is verzekerd.

Het bestaansrecht van een afdeeling « Onderdeelen 1 wordt
dus nu volledig erkend. Dit ten spijt, wordt het magazijn dik-
wijls n een of ander algelegen of verborgen koekje van de
zaak ondergebracht; worden de onderdeelen zonder eenig
systeem opgeborgen; bestaat er geen inventaris-lijst, hetgeen
het zoo goed als onmogelijk maakt om het gevraagde direct
te voorschijn te brengen, terwijl het bovendien diefstal en be-
schadiging van onderdeelen in de hand werkt.

Het magazijn, hetzij klein of omvangrijk, moet zich op een
goed verlichte plaats bevinden en zoo gesitueerd zijn, dat
klanten en het personeel van den dealer er gemakkelijk toe-
gaﬂg Vil’ldtl’l.

De onderdeelen behooren ondergebracht te worden m daar-
voor vervaardigde vakken van hout of melaal, terwijl een kaart-
sysleem dient te worden bijgekouden om inkomende en uit-
gaande posten nauwkeurig te noteeren en den stand van den
stock overzichtelik te maken. Zoodoende wordt een maximum
winst verzekerd en de belangen van den dealer het beste
gcbaat_

Wanneer m plaats van onderdeelen eens overeenkomstige

bedragen in geld in de vakken werden geplaatst, zou het ons
dan verwondering baren, indien de dealer meer aandacht schonk
aan het deponeeren en urtnemen van zelfs de kleinste som ? Is
het daarom niet onlogisch om kapitaal vast te leggen in onder-
deelen en niet de meest strikte controle uit te oefenen over een
clergf.“jken stock, zooals dit het geva] zou zijn mdien dezellde
vaarde m baar geld zich in Uw magazijn zou bevinden ?

Evenveel aandacht dient geschonken aan de keuze van het
personeel in een magazijn van onderdeelen. Zoo goed als niet
de eerste de beste als verkooper wordt aangesteld in Uw zaak,
even zoo noodig 1s het om ket toezicht in Uw magazijn aan een
vertrouwd en vakkundig persoon op te dragen, wil Uw service
n alle opzichten aan haar doel beantwoorden.

Uit het bovenstaande mogen wij afleiden, dat, wil men een
stockroom met succes mrichten en exploiteeren, vastgehouden
zal dienen te worden aan een zeker werkplan, dat wij hier-
onder in groote trekken lalen volgen 3

1) Kies een gunstig gelezen en goed verlicht gebouw, ge-
makkelijk toegankelijk voor clienten en personeel.

2) Besteed voldoende aandacht aan het opbergen van onder-
deelen i de reeds eerder gencemde vakken.

3) Leg een inventaris-lijst aan, ter controle van in- en ver-
kOOp van l.J\.'\‘r Gﬂdcrdeelen.

4) Kies Uw personeel met zorg en geef het voldoende lei-
ding.

5) Vul Usw stock geregeld eens per maand aan, ter voorko-
mlng van exlra 011]{05[81’1 voor vracht en lOOn_

6) Houd buiten Uw maandelijkschen omzet, een stock in
reserve voor één maand, in geval van onvoorziene omstandig-

heden.

7} Liquideer zoo spoedig mogelijk en op de meest gunstige
voorwaarden onderdeelen, die incourant dreigen te worden.

Wij willen onzen dealers ten zeerste aanbevelen om van hun
stockroom een model-magazijn te maken — een voorbeeld van
orde en netheid — dat zij te alien tijde aan hun prospects
kunnen toonen en dat zoodoende volkomen beantwoordt aan
ketgeen wij in den aanhef van dit artikel schreven — de minst
kostbare wijze van een goede reclame.

Moge spoedig het tijdstip aanbreken, dat al onze dealers
over een model-inrichting beschikken, niet alleen wat hun on-
derdeelen-magazijn betreft, doch ook ten opzichte van al hun
andere diensten. Daarom zouden wij ons gelukkig achten dien-
genen onzer vertegenwoordigers, wier onderdeelen-afdeeling
nog niet voldoet aan alle moderne eischen, zooals wij die hier-
boven omschreven, onzen daadwerkelijken steun te verleenen
bij bet organiseeren en exploiteeren op gezonden commerciee-
len basis van hun stockroom.



C Angusius 18927

- = | GeneRaL Motors CoUmaxt | ——

Gebouwen en bedrijf van enkele
onzer Hollandsche dealers.

Van links nasr wechts @ de HOH, Bovuard Bullen, dealer
(e Daetinchem ;5. Dolstea, zijw bockhoudder § IL Fuliet,
zijn ooy en ). Borghnia, chel der wirkplaals,

Do garaze der N, ¥ Wander e Assen, dic gunstig
opvalt daor een indrok van ovde oo winclelijkhesd.

an van don heer Tenel Noefks

Lhe DR
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Chevralet-truck
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Reclame-bord van de NV, Wander e Assen, geplaalst
lanos Gern v hoorewde tol hel cirewit van Dronte,
wany onlin O T-prces voor Tnoloerijwiclen ge-
howder zijn
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Onze dealer te Verviers, een enthousiast boks-liefhebber.

Toen we in ons vorige nummer constaleerden, dat in de
automobielbranche percentsgewljze meer sport-liethebbers
voorkomen dan in eenig ander vak, vergisten we ons

niet. Dat wordt opnieuw bewezen in den persoon van
den keer Cartigny, onzen Chevrolet-en Oakland-dea-

ler te Verviers. Boksen i1s de geliefkoosde
sport van den heer Cartigny, die hij sedert
zijn negentiende jaar (hij is thans 36 jaar oud)
beoefent. Reeds véor den corlog was hij de
roem en de trots van zijn duizenden sporlmin-
nende stadgenooten. Talrijke amateurs-wed-
strijden heeft Lij gewonnen, en hoewel hy
nooit officieel kampioen van zijn woonplaats
is geworden, wordt hij toch algemeen als
zoodanig geschouwd. Door een bizondere
omstandigheid kan hij in de sport geen ver-
dere carriére maken. Hoewel hij door zin Li-
chaamsgewicht (62 1/2 Kg.) thuis behoort
in de klasse der licht-gewicht-boksers, staat
zijn lengte (1.75 M.) hem in den weg om
onder de boksers van zijn gewichisklasse een
tegenstander te vinden, Otfschoon dus grooter
successen op sportgebied voor hem niet meer
zijn weggelegd, blijft hij regelmatig twee
maal per wees boksen uit louter lietde voor
de sport en als cefening van zijn spieren.

Wij moeten hier nog aan toevoegen, dat de
heer Cartigny een uitstekend schutter 1s. V66t
den ootlog belaalhe hij bij een schietwed-
strijd te Verviers den eersten prijs.

[n het jaar 1923 kwam de heer Cartigny in
den autohande!. Aanvankelijk was hij Ford-
dealer, maar in 1925 ging hij over naar de
merken Chevrolet en Oakland. Hij
is een der allereerste dealers, door
de General Motors Continental aan-
gesteld; het contract met hem werd
geteekend gelijk met dat van den
heer Polfer in Luxemburg en onzen
vioegeren Luikschen dealer, de firma
Stappets fréres.

Mr. Carligny en de gebruikte

wagens,

Mr. Cartigny is specialist in ge-
bruikte wagens, Echter weigert hy
altijd aan zijne klanten, die hem vra-
gen een gebruikten wagen in koop te
nemen, meer te betalen dan de wa-
gen werkelijk waard 1s. De prys,
g kelijk d De pry
welken hij biedt, is altijd zoodamg,
dat, vermeerderd met de onkosten
voor reparalie en een redelijke winst,
de verkoop van den wagen niet be-

als

verkoopprijs van den nieuwen wagen. Daarenboven koopt Mr.
Cartigny nooit een tweede-hands wagen tegen contante beta-
ling. Hij biedt verrekening aan door middel van een 3-

Do heer P, Cartingy

holser,

lecftijd van 2

Pl

LONOTILen

5 jnar.

op

maands accept, waarmede de eigenaar van den wagen bijna
altijd accoord gaat. Op die mamer vordert het terugnemen
van gebruikie wagens niet het vastleggen van soms zeer aan-
zienlijke bedragen, wat sterk den handel in nieuwe automo-
bielen, welke toch de hoofdzaak woor den dealer is, zou

kunnen bemoeilijken. Deze termijn van 3
maanden, vanaf de terugname van de auto-
mobiel tot aan de honoreering van het ac-
cept, kan als voldoende beschouwd worden

voor den afzet der gebruikte wagens.

Het zou inderdaad een bewijs zijn van slechte

verkoopbaarheid, indien zij niet binnen 3 maanden
van de hand gedaan konden worden.

Chevrolet de eerste, die een zware

berghelling beklimt.

De Revie Aulomobile té Bern en de Feuille

d" Avis de Lausanne maken melding van een schit-
terende prestatie van een Chevrolet vrachtauto.
De heer Frederic Luginbithl, vergezeld van Inge-

nieur Weber, is er in geslaagd met een Che-
vrolet vrachtauto, beladen met 1000 Kg..
Praillon in de Val des Dix te bereiken.
Prailion is een gehucht, gelegen op 1500 M.
hoogte, dat alleen des zomers, als het vee
7ich op de Alpenweiden bevindt, bewoond
wordl, en dat door geen enkelen weg met
het dal verbonden 1s. De Chevrolet was
dus verplicht zich langs een muilezelpad
omhoog te werken, waarop voér
haar zich nog nimmer een automobiel
gewaagd had; wat slechts mogelijk
was door hier een rotsblok te doen
springen, daar een brug te slaan en
zelfs een muur tusschen twee huizen
omver te halen. De tocht duurde 8
wur, alvorens de plaats van bestem-
ming werd bereikt. Dit bravour-stuk-
je geeft weer eens te meer een over-
tuigend bewijs van de ongeévenaarde
prestatic en bedrijfszekerheid der

Chevrolet.

De nicuwe zegepraal van
de Chevrolet in Holland.
De Chevrolet heeft in Holland

weer een nieuwe zegepraal behaald
op ket Concours de Carrosserie te
Zandvoort van 16 Juli ll., waar de
heer Kievenaar ket nieuwste Chevro-

moeilijkt wordt. Mr. Cartigny geeft

de voorkeur aan, lLiever den ver-

-i—“ van een

dan verplicht te zijn een ge-

i

heid neclkom

1

werkeln

nleuwen wagen le T

o

Choevry
Fo Ve

=n in koop te nemen tegen een overdreven prijs; wat in
ket toestaan van een korting op den

L

lieer: Paul Cariigny,
let-Oakland-Pontiac

is, terwijl de 2de en 3de pnjzen respect:

let-model, een Imperial Landau
ingeschreven. In de categone
duites intérieures van 2001 tot 3008
gulden verwierf deze fraaie w

, en een Essex werden toegekend.
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Met de Camera
in ons Zwitsersch
territorium.

In rogenstelling me det foto hiernadasl, geven we hicrondey
sen beeld van moeer toderne verkeerstiddelen e Dern,
Dewe opnaline danken wij evencells aan OnZen [Teldmar,
din heer Eberhard.,

Deve Tole is von jongen daturr, ofschoon de bicrop voor-
Lommde sagens din niet zonden doen vermoeden, Zij
word deor ouzen fieldman Eberbard op cen markulag

; T Bern gennmer.

Vinks ; e Clhievreolet-truclk, ern
Jungle voorstellend, vopwier! op
frel Lloomoeneceso te Gendve (26
Junii cern prijs. (190do Dedye.,

Boven @ De heee M. Lanrencin dost ziin Cadillac
sport phacton aen oogenblik halr houden aan den
grver van hen Loc du Jo o I Qs

CTegonlichil-opriacne  Dedy

Ortider ; !
Lejlen o Hj Mcen Juis-
e Kijk op de monscholijke psy-
chologie, door bij con govadrlij-
ke Loeht een bord e ploatse
wiarhi] aulomaohilisicn verzoelit
n fangzaam ke vijden on...
fiet landschap 1o howonderes.

(Fotg Dedyi.)

Onder @ Gp den Fluely pas (23 1.0 in Junl. Llel
{je is nog stoeds met s bodek, (Folo Dody
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Een mooie showroom bevordert den verkoop van het product.

Wij stelden onzen Zwitserschen dealer, den heer d’ Arcis,
in de gelegenheid in dit nummer uitvoerig uit te weiden over
het belang van een goed ingerichte showroom voor den verkoop.
Met evenveel gencegen geven wij het woord aan onzen Buick-,
Oldsmobile- en La Salle-dealer te den Haag, de firma J. L.
van Maasdijk & C, die ons over dit onder-
werp het volgende bencht :

« Een elegante showroom bevordert den
verkoop van ket product.

v Nu wij sedert | Mei 7.1, een nieuwe
showroom, die aan de straat is gelegen,
hebben geopend, is het ons een bijzonder
genoegen U te kunnen mededeelen, dat de
resultaten in korten tijd werkelijk buten-
gewoon Zijn geweest.

w Waren wij met onze showrcom van
25 % 12 M., welker ruimte wij gedurende
drie jaar speciaal als tentoonstellingszaal
benutten, tevreden, sedert wij onze nieuwe
toonzaal aan de Bezuidenhout boulevard
hebben geopend, 1s onze verkoop belang-
rijk grooter geworden en schrijven wij dit
hoofdzakelijk kieraan toe.

v Vanzelfsprekend behoort in een mooie
showraom een prima merk. Geen tevreden
clientéle echter, zonder een witstekende
verkoopsorganisatie en een volmaakte ser-
vice. Wij zijn buitengewoon tevreden over
de producten van General Motors, die thans tegen zeer lage
prijzen op de wereldmarkt verschijnen. In ket bijzonder roemen
wij het nieuwste product, de La Salle, den scepelen, snel op-
trekkenden 8 cylinder wagen, waarvan wij sedert kort het
agentuur voor den Haag en omstreken op ons hebben genomen.

v Wij twitfelen niet, of deze wagen zal spoedig een van de
meest populaire Amerikanen op de automobielmarkt worden. »

Die heer Islvan Belik, ouze Buick-
B Oldsmobile-dealer te Charlorod.

De noordelijke provincién van Nederland
blijven niet bij de rest des lands achter.

Ditmaal willen wij gewagen van een onzer meest vooruit-
strevende verlegenwoordigers in het noorden van ons landje, de
N. V. Eerste Noord-Nederlandsche Auto
Maatschappij v/h D. Bakker; Buick- en
Chevrolet-dealer te Groningen.

Een harer directeuren, de heer D. Bak-
ker, kan bogen op een langdurige ervaring
daar hij reeds in 1905, weliswaar op be-
scheiden voet, optrad als handelaar in -
wielen, motortietsen en auto’s, na in de
leer geweest te zijn bij de bekende firma
Eysink te Amersfoort.

De eermste agentuur, welke de leer
Bakker op zich nam, was die van Minerva,
F. N. en Spijker automobielen (welk
laatste merk sinds eenige jaren van de
markt is verdwenen). In 1910 werd zijn
zaak in een naamlooze vennootschap om-
gezet, onder mede-directeurschap van den
heer H. Penon. De nieuwe vennootschap
— E. N. N. A. M. v/h D. Bakker ge-
naamd — breidde spoedig haar vleugels
uit en verkocht binnen korten t1)d een groot
aantal wagens in de provincie Groningen.
In 1913 nam de Buick reeds de voornaam-
ste plaats in van haar omzet. De jonge maatschappij belastte
zich eveneens met de Ford-vertegenwoordiging voor het Noor-
den, welk agentuur zi) tot 1924 behield. Sinds 1925 verkoopt
de E.N.N.A M. slechts producten van General Motors. In dat
jaar werd zij Chevrolet- en Oakland-dealer, terwijl haar in
1926 de vertegenwoordiging der Pontiac werd opgedragen.

(Zie vervolg blz. 14.)

renpernd
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Nieuws der General Motors Familie.

De General Motors Acceptance Corporation
breidt haar kapitaal uit.

De G. M. A. C. heeft onlangs aan de regeering van den
Staat New-York toestemming verzocht om haar kapitaal van
25 op 35 millicen dollar uit te breiden door de witgifte van
100.000 premie-aandeelen, die alle verkocht zullen worden

aan de General Motors Corporation.

Zoodra deze uitgifte een voldongen
feit zal zijn, zullen kapitaal en reserve
der G. M. A. C. meer dan 50 mil-
licen dollar bedragen. In verband
hiermede 15 het wel interessant te we-
ten, dat de G. M. A. C. in 1919 be-
gon met een kapitaal van 2.500.000
dollar, en dat het totaal der tot heden
dee: haar verleende credieten 2 mil-
liard dollar bedraagt, waarvan nog
geen duizend dollar als verhes geboekt
moesten worden.

Door deze kapitaal-uitbreiding be-
hoort de G. M. A. C. tot de grootste
bankinstellingen der Vereenigde Sta-
ten, wat blijkt uit het volgende on-
langs in Automotive Daily News vet-
schenen lijstje der belangrijkste Ame-
rikaansche banken :

1. National City Bank, 141 mil-
licen 832.000 dollar; 2. First Natio-
nal Bank, 67.691.000 dollar; 3. Cha-
se National Bank, 78.743.000 dollar;
4. National Bank of Commerce, 67
millioen 882.000 dollar: 5. American
Exchange-lIrving Trust, 61.171.000
dollar; 6. Bank of Italy, 57.893.000

dollar; 7. Bankers Trust Company, 56.946.000 dollar; 8. Januan ...........
Quaranty Trust C°, 56.854.000 dollar; 9. kquitable Lrust, Februan
53.927.000 dollar: 10. Union Trust C" of Pittsburgh, 52 mul-  Maart .. ...........
licen 097.000 dollar; 11, General Motors Acceptance Corpo- April ..............

ration, 50.415.000 dollar.

Dat de G. M. A. C. nogmaals besloot tot uitbreiding van  Jumi  ..............

haat kapitaal behoeft
geenszins te verwonderen,
als men bedenkt, dat de
productie van General Mo-
tors van maand tot maand
toeneemt en allerwegen het
systeem van verknop op
termijnbetaling meer en
meer ingang vindt. Het ge-
volg daarvan is een onaf-
gebroken stijgend zakencij-

fer van de G. M. A. C.

De A. C. bougies
over den At-
lantischen QOceaan.

e A. C. Spark Plug
C° mag aanspraak maken
op de eer, dat haar product
niet weinig heeflt bijgedra-
gen ftot het succes van

Lindbergh en zijn Spirit of St. Louis, welke namelijk met

A. C. bougies was uitgerust.

Te 's-Herlogenhosch

General Motors’ succes op ander dan auto-

mobicl-gebied.

D.E' hoer C. I;_II},-’ pors, fieldmat voor Holland,
gokickt toen hij nog viief-olfjvier der Koninkl

Noederlandsche Mavine was,

: hestaal nog de primitieve paardeniram, een
vorkeersmiddel, dat stellig nict meer van onzen Lijd is.

Ofschoon General Motors Continental en kaar dealers zich
witsluitend tot den verkoop van automobielen en vrachtauto’s
der G. M. C. bepalen, zal het ongetwijteld onzen lezers
belang inboezemen, dat het succes der General Motors produc-

ten niet uitsluitend tot het automobiel-
gebied beperkt is.

De verkoop der koelapparaten Fri-
gidaire 1s voortdurend stijgende. In
1926 bedroeg ki tweemaal zooveel
als in 1925, Alleen het verkoopscijfer
van de maand Maart 1927 was het
dubbele van dat over het geheele jaar
1924. Op vijf koelapparaten, die te-
genwoordig i de Ver. St. worden
verkocht, 1s er een Frigidawre. Wat
omzet betreft, neemt nnder al de by
General Motors aangesloten maat-
schappijen rrigidaire de tweede
plaats in, volgens het verkoopscijfer

in dollars de derde.

De Balans over de eerste
zes maanden van dit jaar.

Volgens de cijfers, waarover G. M.
tot heden beschikt, kan zij weer een
belangrijken vooruitgang in zaken te-
genover vorig jaar boeken. Wij laten
hieronder de verkoopen der eerste zes
maanden respectievelijk van 1926 en

1927 volgen :

1927 1926

........... 81.010 53.698
.......... 102.u25 64.971
........... 146.275 106.051
.......... 180.106 136.643
.......... 171.364 141.651
.......... 152.000 117.176
832.780 620.190

Een stijging dus van 25
per honderd in vergelijking
met vorig jaar. Hierbyj
dient opgemerkt, dat het
cijffer 152.000 voor de
maand juni slechts bena-
derend 1s genomen, omdat
de definitieve cijfers voor
Cadillac, La Salle en
Oldsmobile nog niet in ons
bezit zijn, Het verschil tus-
schen het juiste en dit be-
naderende cijfer kan echter
niet van beteekenis zijn.

Wat deze stijging betee-
kent, komt nog te meer uit,
als men weet, dart de tota-
le verkoop der geheele

Amerikaansche automo-
biel-industrie in \-'ergelij-

king met 1926 met 10 %, is gedaald. Wel een bewjs, dat G.

M. C. onweetstaanbaar de suprematie op de wereldmarkt bezit.
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General Motors en de Grand Prix de Belgique.

Wi kwamen in ons vorig nummer reeds met de mededee-
ling, dat General Motors’ wagens op geenerler wijze aan dit
evenement zouden deelnemen. Hetgeen ovrigens volkomen in
overeenstemming 1s met de politiek der G. M. Corporation ten
opzichte van snelheidswedstrijden. Zoo kouden wij ons b.v.
steeds afzijdig bij de groote wedstrijden te Indianapolis (Ve-
eenigde Staten). Verre van der directie van G. M. aan gebrek
aan durf te verwijten, moeten wij constateeren, dat de chassis,
die voor deze rennen ingeschreven worden, in den regel geen
standaard-chassis zijn, doch speciaal geconstrueerd of wel
gewijzigd met betrekking tot hun deelname in de races. Zells
wanneer het wedstijdreglement standaard-chassis voorschryft
(zooals dit het geval was voor den Grand Prix de Belgique)
zijn eenige afwijkingen toege-

i Itizet s Die heer
staan, zooals wijziging in de I wiwel (Sales
overbrengingsverhouding v a n Fromotion D e-

parsrieat; hijscli
e Arneriliagn-
zehe viag op het
TR

aeneril Mo-
Conlincntal.

den versnellingsbak en de ach-
teras, vermeerdering of vermin-
dering van den cylinderinhoud,
etc. De wagens, welke de deel-
nemende fabrieken wvoor wed-

Loprs

= . . .. Iteehts de hesr
strijden doen inschrijven, ziyn pelicfontaine.on-
dus nooit geteel en al gelyjk aan 20 dealer t©

Waismes loz
Malmedy 1o mid-
(Bl v #1n per
somee], Twoe moe-

die, welke aan particulieren
worden geleverd.
Hiertegenover staat, dat de

wagens, welke op het proefter- :';f_i“f:‘l'“f;],]Hl-\'-l“;.]rﬁ\:{

rein van General Motors aan een  rorkion e gratis

langdurige, zware proel worden 1-'-||J'1‘L'=?|"|1_" v _? o
: : : slalling uit.

onderworpen, tot in de kleinste
bijzonderheden van een stan-
daard-witvoering zijn en op gee-
nerlei wijze afwijken van die
modellen, zooals men ze bij on-
verscaillig welken dealer kan
koopen. Begrijpelijkerwize 1s
ket practisch nut van deze sexie
proeven, die dikwijls maanden-
lang duren, veel grooter dan bij
uitsluitend  sportieve evenemen-
ten. Aan den anderen kant is de
publiciteit, die van snelheids-
wedstrijden uitgaat, veel om-
vangrijker, daar bij onze proeven
op eigen terrein uit den aard der
zaak geen publiek aanwezg 1s.

General Motors gaf ter gele-
genheid van den Grand Prix de
Belgique 1927 op de volgende
wijze van haar activiteit blijk.
Alle eigenaren van onze producten werden in de gelegenheid
gesteld om gralis gebruik te maken van Fet parkeerterrein, dat
daartoe door ons ter beschikking was gesteld en hetwelk ruimte
bood voor een zeer groot aantal wagens. Buiten een besparmg
van [rs. 20.— aan kosten van stalling, genoten eigenaars van
G. M. wagens bovendien het voorrecht van een goed bewaakt
terrein, gelegen dicht bij de in- en uitgangen, terwijl een ge-
schoold personeel ter plaatse was om in eventueele gevallen
hulp te verleenen.

Jammer echter, dat het weder niet medewerkte en zoo-
doende het succes kleiner was dan wij aanvankelijk hadden
verwacht. Van af den aanvang der races en gedurende den
geheelen Zaterdag en de daarop volgende nacht bleet de regen
in stroomen neergutsen. Niet alleen dat het publiek hierdoor

verre van talrijk was, maar diegenen, die zich naar ket circuit
gewaagd hadden, zagen hun wagens tot aan de assen in mod-
der en slijk wegzinken, Door ons werden 72 biljetten voor
gratis stalling uitgegeven, terwijl op een maximum van 200
was gerekend. Volgens telling waren er Zaterdag 9 Juli te
6 uur namiddag, ongeveer 390 wagens op het parkeerterrein
verzameld, waarvan niet minder dan 10 ¢, producten waren
van General Motors. De groote massa zou eerst Zondag ko-
men. De regen bleef evenwel met zooveel hevigheid aan-
houden, dat de verdere toegang van automobielen tot het cir-
cuit door de gendarmerie werd verboden.

De steun, verleend door onze op het terrein aanwezige ver-
tegenwoordigers beperkte zich hoofdzakelijk tot het helpen
losmaken van de gestationneerde wagens uit
de modder. Wij constateeren echter met ge-
noegen dat General Motors’ wagens deze
hulp meerendeels konden ontberen, daar

Lirks: ¥Verlegenwoor-
digers van General
Maotots Lo Francor-
champs.  Yan links
Ilebael Trellls o eI me-
panicicn  dee [hma
Bellefontaine rhres;
MHe L. Walter, Gell
Mot. Cont; B, H.
Spanjuard van de af-
decling  Advertiging ;
eer anders chaulfein
van Ongen  doaler o
Maltedy on de lieer
| aurencin, fieldroarn,
staande bij 2ijn Olds-
miahile,

zelfs de oudste hunner, dank z1j hun krachtigen motor, zich
zonder moeite uit het slijk konden bevrijden. Zoodoende kon-
den onze mannen hun aandacht verdeelen tusschen onze wagens
en die van andere merken, welke niei zoo gemakkelijk wit het
in een modderpoel Ferschapen terrein losgemaakt werden,

De omzet van General Motors sinds 1 Januari.

Op blz. 6 gaven w1 de voorloopige productie-cijfers van
G. M. gedurende het eerste kwartaal 1927. De verkoopscijfers
in ons bezit, bevestigen die voor de productie. G. M. verkocht
mn Juni 1.1, 155.525 wagens aan haar dealers tegenover 111.380
in Juni 1926. Haar omzet bedraagt van af 1 Jan. j.l. 883.477
wagens (tegen 636.087 voor het ge!ijke tijdvak van 1926 en
389.209 i 1925.
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Onze wagens behalen een serie welverdiende
successen te Parijs.

Evenals kortelings te Amsterdam en Scheveningen, ver-
wierven General Motors’ producten lauweren op diverse con-
cours te Parijs. Naar ons gemeld wordt, behaalden wagens van
General Motors 10 prijzen op ket door het blad L’ Auio uitge-
schreven Concours d'Elégance, waaraan 149 merken deel-
namen., Negcn dcr be!(ro(]l‘lde B‘Jtﬂ.s waren gcﬂﬁrfosse_erd dUUr
Fisher. Op het Concours d’élégance in het Bois de Boulogne,

[ GesxeErarL Morons ConkiNT |
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Een Chevrolet truck-chassis door oningewijden
in 6 1/2 minuut geassembleerd.

Het is kortelings aan acht leden der S. A. E. (Vereemging
van Automobieltechnici in Amerika) gelukt om in een kamp,
waaraan zeven dergelijke teams deelnamen, een 3/4 tons truck-
chassis in den minimalen tijd van 6 1/2 minuut te assembleeren,
Dit feit wordt nog belangwekkender, wanneer we weten, dat
geen der deelnemers op eenige wijze tot de Chevro!et—organi—
satie behoorde, De onderdeelen lagen willekeurig dooreen,

joven ¢ Mile Huguetie Jay
ran hot Thédtre des Capuci-
nes in haar  Oakland  sport
roadstor, wadrmede zi] den
wweoden prijs behaalde, e
eorste prijs woerd toegekerd
aan cen Lo Salle phaélon.
(Coneonrs voor  acteurs  on
looneelspeclsrers.)

Onder : Een La Salle coupe-
transiormable, hokroond op
hot  Fenvine - Lntransigediif
cONCHUTSE.

yoven ; Mlle Diana van baet
Thealre Marigny, wier Oak-
Tatd spovt voadster bekroond
werd op hor conconrs, wilge-
sobireven deor de bladen Fé-
i on L'Intransigeand.

Mickehen: e Lear 011 eV TOIW

St Gran in hun Cadillac

sporl phadton op het con-
cours vaw 47 Aulo,

Onder ;. Do slovlijle  buick
coupe-translormable,  die op
concours  Féminag - L' i-
fransigoant evonzeer lauwe-
TEIL GOESLTe.

georzaniseerd door de bladen Féming en L’Intransigeant; by
de kampioenschapswedstrijden veor acteurs en tooneelspeel-
sters, verwierven onze merken Cadillac, La Salle, Buick en
QOakland eveneens hooge onderscheidingen. Te meer verheugt
ons dit nieuws, daar het ditmaal tot ons komt uit Frankrljk, de
bake.rmar der wereld-automobielindustrie en het land der
elegante carrosserieén,

hetgeen de reeds moeilijke opgave nog verzwaarde. Bovendien
mocht slechts worden gebruik gemaakt van gereedschappen,
zooals ze bij elken wagen worden geleverd. Na assemblage,
werd de kwaliteit van het werk beoordeeld door het chassis
een zekeren alstand op den weg te laten afleggen.

Dit is wel het bewijs, dat elk willekeurig onderdeel van ae
Chevrolet-truck gemakkelijk te vervangen is.
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De heer Charles Nord, een van de “oude garde” van G.M.

De heer Charles Nord, Chevrolet-, Qakland- en Pontiac-

dealer te Antwerpen, behoort tot de oudste vertegenwoordigers

van General Motors in Euwropa, Reeds in
1913 verkocht hij één onzer producten, n.l.
de Buick, in Holiand en Belgig. Het Buick-
agentschap stond destijds bekend als « Ga-
rage de la rue Jésus, S. A. ». In het daarop
volgende jaar nam de heer Nord met zijn
Buick deel aan de Rallye d'Ostende, b
welke gelegenheid deze wagen, door hem-
zelf bestuurd, m den wedstrijd over | K. M.
met flying start een snelheid behaalde van
103 K. M. per uur. Als be-

wijs voor de goede kwali-

teit van het te dien tide
gebraikte materiaal, dient,
dat. verscheiden Buicks
door den heer Nord veor
den oorlog verkocht, thans
nog in gebrutk zin.
Helaas kwam met de
bezelting van Belgié voor-
loopig een eind aan de
aangename relaties  tus-
schen den heer Nord en

voor Antwerpen en omgeving. In 1923 werd hij sub-dealer van
den Chevrolet-agent voor Belgié te Brussel.

Reeds gedurende het eerste jaar verkocht
de heer Nord, volgens zijn zeggen, een der-
de van alle in Belgié geimporteerde Chevro-
lets. Met de vestiging van General Motors
te Antwerpen, trad ook voor de zaak van
den heer Nord een tijdperk van nieuwen
bloei in. Niettegenstaande het veel klemer
worden van zijn district, bedraagt zijn om-
zel op het cogenblik vijf maal zoo veel als
in 1923. Wi; meenen hieruit te mogen con-
cludeeren, dat een wtge-
strekt territorium geen on-
verdeeld gunstigen nvloed
uitoefent op het zakencijfer
van een dealer, daar hj
dikwijls in de onmogelk-
heid zal verkeeren om het
giondig te bewerken en
alle prospects van zijn Li-
rect - by - Mail campagne
persoonlijk te bezoeken.

Volgens den heer Nord

— en hj kan wt ondervin-

i

General Motors, Bij het

ding spreken — zijn publi-

sluiten van den wapenstil- 1tcven : De herr Ch. Nord i ziin Buiek op het pome om naay de Rallye cteit, de organisatie der

stand bevond zich de

Buick-vertegenwoordiging voor Belgid in handen van den heer
P. Cousin, di€ zich daartoe speciaal naar Amerika had be-
geven. Het stond nochtans geschreven, dat de heer Nord

opnieuw .m e [
ons 1n contact
zou komen. In-
derdaad vestig-
de ki) in 1922
zijn keuze op
de Chevrolet.
Op welke e
genaardige wij-
ze dit geschied-
de, verhaalt hij
ons hieronder :
« Op zekeren
avond moest 1k

A'Ostende 1914 10 verlrekken, Onder: De Liwer Novd met zijn personeel, Verkoop-afdeeling eIl 5eIVl-
ce, drie onmisbare elementen voor het succes van een automo-
bielzaak. Wat publiciteit betreft, besteedt hij jaarhjks een
groot bedrag voor reclame in plaatselijke schouwburgen en

bioscooptheaters. De heer Nord gnjpt elke gele-
genheid aan voor het organiseeren van een karavaan
of reclame-stoet 1n de stad. De beide onderstaande
foto’s geven blijk van zijn initiatief te dien opzichte.
De heer Nord trok partij van de aanwezigheid van
een troep Noord-Amerikaansche Indianen te Ant-
werpen om reclame te maken voor Chevrolet. Hij
liet hen n.l. in eenige wagens van dit merk rond-
Fen grocp Roodbuoiden, woelle o 1'1]::11:11 door de
Clievrolety svord  rondgelelid, vaor voornaamste

de zaak van den hieer Nord, straten der stad
hetgeen groote

belangstelling

eentiental

vrienden, die Wt IO S
e - Voor het Koo Paleis to Anlwerpen,
aan het Carma- Het publick omringt de Indianert.

valhadden

deelgenomen, naar huis brengen. Daar er geen
taxis te krijgen waren, moest ik hen, bij gebrek aan
beter, verzoeken plaats te nemen in een oude Che-
yrolet conduite-intérieure. Ik was werkeljk ver-
baasd over Fet gemak, waarmede dit oude beestje
tegen deze onlzaglijke overbelasting was opgewas-
sen, Zonder de minste moeite kon ik de Chevrolet
den geheelen weg in de hoogste versnelling hou-

den. » W4 kunnen begrijpen, dat de heer Nord

met deze prestatie dermate was ingenomen, dat hij eenige da-
gen later solliciteerde naar de vertegenwoordiging van dit merk

trok, Er komt
geen beroemd-
heid op ket ge-
bied van too-
neei of sport
naar Antwer-
pen, of de heer
Nord noodigt
hem uit tot een
tochtmeen
Chevrolet of
QOakland. In de
meeste gevallen
wordt deze in-

vitatie aangenomen, waatbij onze dealer de noodige foto’s laat
maken, welke hem voor zijne publiciteit van pas komen.
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( Vervolg van blz. 5]

D o o r voortdurende
uitbreiding harer zaken
d a a rtoe genoodzaakt,
opende z1] een filiaal te
Winschoten, de N. V.

« Oldambt », terwnl
verscheiden sub-dealers
door haar werden aan-
gesteld.

Onze dealer heelt
thans drie verkoopers n
dienst, die dagelijks 3
tot 7 prospects moeten
bezoeken. Kortom, de

N V. ENNAM.

(rozicht ap de rebUW O
der NV, ENNAM v/l I,
Rakker, anl welke ver-
sehillende perceelen Al
woerszijden v an de
straat loehehooren.
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belangen zijn ook in het noorden in gsoede handen.

behoort tot de meest
energieke en best geou-
tilleerde automobielfir-
ma’s in Nederland.Ook
wat oppervlakte harer
gebouwen betrett, kan
zij een vergelijking met
zaken in de grootste ste-
des des lands met ge-
rustheid doorstaan, daar
haar garage en werk-
plaatsen ca. een hectare
beslaan. Een voldoend
aantal boxen staan ter
beschikking van eige-
naars van G.M.wagens.

Grebomw dey firmia (Win-
schotent, waur bizonder
(e belangen der Cheyro-
lei-, Oamkland- en Porn-
Hae-veriegenwoordiging
worden behuariigd,

- 1y, Rakker, rechts de heer 1L Penon,
de beide dirccleusen,
aan wie de leiding
der N. ¥, ENNAM
sih, Ty, Bakker
is toeyver-
trouwil,

Links e he

In Liei
i - H

1
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Onze nieuwe dealer

Zeer in het kort hebben wij in onze vorige uitgave bericht,
dat onze fieldman, de heer P. Kievenaar, de General Motors
Continental had verlaten, om zich als Chevrolet-dealer te Am-
sterdam te vestigen. Wij hebben in eenige woorden de loop-
baan van onzen nieuwen dealer geschetst, die in het begin
vertegenwoordiger v an verschillende
groote automobielmerken in  Neder-
landsch-Indié was, daarna van de « Uni-
ted States Rubber n in Japan, vervol-
gens werkzaam was bij een belangrijke
Hollandsche bank en ten slotte tieldman
voor General Motors.

Mr. Kievenaar is zoo verstandig ge-
weest, zijn nieuwe zaak te beginnen met
een zorgvuldig uitgezocht personeel. Eer-
stens heeft hij een chef-verkooper, den
heer van Kalmthout (een broer van onzen
fieldman) die de werkzaamheden regelt

Reehts o Gebouw wanrin onze nienwe don-
lee le Amsterdan gevestigd is.

[ Bladz. 15
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Amsterdam.

biel Maatschappij, de Automobiel-vrachtwagen fabriek
« Daag » bij Horch in Duitschland en de Continentale Auto-
mobiel Maatschappij, kent hij de automobiel-techniek door en
door en is hij volkomen op de hoogte van alles wat de service
betreft. De medewerking van een vakman als de heer Engelen
15 voor onzen nieuwen dealer van groote
waarde, dewijl zij hem in staat zal stellen
reparatie-clientéle te verwerven en te be-
houden en de blijvende tevredenheid der
eigenaars van Chevrolel-wagens te ver-
zekeren. De persoonlijke eigenschappen
van den heer Kievenaar en de bekwaam-
heid van zijn personeel laten een schit-
terende toekomst voor de nieuwe firma
vooruitzien.

Lichtreclame voor etalages.
Onze dealers kunnen thans voor den

te

Beneden ;
woarmes de heer K
den len prijs

o Imperial Landau » Chevreolet,
craar to Zandvoort
beliaalde,

Rechis @ Fen hoekie der show-
room van den heer Kigvenaar,
dat toond hoe hij van een he-
perkie riimie mol ves] succes
partij heelt welen e (reliken.

van de 9 verkoopers, welke
de [irma telt. Deze zijn ver-
phcht iederen dag 104 12
prospect te bezoeken. e clas-
seering van die prospects en
de controle der werkzaamhe-
den van de verkoopers zijn
volgens ultra-moderne princi—
pes georganiseerd, die hun
waarde eens te meer hebben
bewezen, doordat geduren&e de drie eerste weken van haar
_bestaan. de « Amico » (American Motor [mport Company:
~ zoo is de naam van de nieuwe firma) er in geslaagd is dertig
wagens te plaatsen. Laten we nu ook nog een woordje zeggen
over den chef van de werkplaatsen, den heer Engelen. Daar
hij achtereenvolgens heeft gewerkt bij de Haagsche Automa-

Links ; De ruime garage depr
American Motor Import Comn-
pany, aan welker hoofd de

hoer Kieveraar staat,

prijs van ¥l. 16,25, franco
thuis, een glazen dealers’
bord, groot ong. 30 x 37 ¢M.,
met de Chevrolet- en Oak-
land-insignes, van ons betrek-
ken, ten gebruike in hun
showroom of étalage. Deze
keurige borden zijn vervaar-
digd in den vorm van een wa-
penschild en bestemd om bij
avond te worden verlicht, waartoe z1] van een snoer en stekker
zijn voorzien, De achtergrond blijft donker, waartegen de na-
men der merken in lichtende letters uitkomen. Deze borden
worden aan onze Belgische dealers geleverd tegen den prijs
van Frs. 225 en zijn te bezichtigen in de afdeeling ¢ Ad-
vertising » te Antwerpen.
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Mutaties en ander nieuws van General Motors Continental.

De heer A. D. Lyman, voorheen treasurer van G. M. Con-
tinental, heeft Antwerpen verlaten, Hij kwam tegen het einde
van 1925 naar hier als assistent van den toenmaligen treasurer,
Mr. J. B. Williams. In April 1926 volgde Mr. Lyman den
heer Williams op, toen de laatste benoemd werd tot Regional
Treasurer voor Europa. De heer Lyman scheepte zich 15 Juli
11. op de Belgenland in naar de Vereenigde Staten.

= & &

Tot treasurer in plaats van Mr. Lyman werd benoemd IVir.
F_ F. Duerk en tot diens assistent de heer V. E.. Hill. Beiden
kwamen eind Juli te Antwerpen aan. Tot dien datum was
seastrer ad-mterim de heer P. L, Griffiths van de General
Motors Peninsular S. A. te Madnd.

® % %

De heer F. E. van der Does de Bye, tot voor korten tijd
field representative voor de Afdeeling Sales in Holland, 1s
thans Advertising fieldman. De heer W. F. Sturm, vroeger
fieldman voor de afdeeling « Advertising », nam de [unctie
van den heer van der Does de Bye over.

e ors
ko £

De heer V. Anthoms, Car Delivery Manager, diende tot
onzen spijt zijn ontslag in, hetwelk hem met ingang van 1 Au-
gustus werd verleend. De heer Anttonis was sedert eind 1925
aan General Motcrs Continental verbonden.

* ® %

De heer F. Van den Besselaer, onze vorige Office Ma-
nager, zal den heer Anthonis vervangen in 71jn capacitelt van
Car Delivery Manager.

De heer Van den Besselaer werd op zijne beurt vervangen
door den heer P. Van Beylen, die van af November 1926
behoorde tot de afdeeling « Advertising ».

® o %

De heer en mevrouw Wallace vertrokken op 15 Juli [l
naar New-York per s.s. Belgenland. Mr. Wallace kwam in
het begin van 1926 naar Antwerpen als secretarls van onzen
vorigen Managing Director, den heer W. T. Whalen. Laat-
stelijk bekleedde Mr. Wallace de positie van Material and
Production Control Manager.

* % %

Met genoegen vermelden wij het bezoek van den heer
Randal M. White, Sales Manager van General Motors Aus-
tralia Pty. Ltd, filiaal Adelaide. M. White maakt een stu-
diereis rond de wereld. Vier maanden geleden uit Sydney
vertrokken, bezocht hij achtereenvolgens de verschillende fa-
brieken van General Motors in Amerika; het General Motors
proefterrein; de General Motors Export Company te New-
York en de filialen te Londen, Kopenhagen, Antwerpen en
Parijs. Gedurende zijn verblijf alhter, onderhield hij zich met
de voornaamste afdeelingschefs en nam een kijkje b1y onze
dealers te Brussel en Antwerpen.

® % %

Sinds begin Juli maakt de heer John Armstrong deel mt
van G. M. Continental. Voor dien tijd was hij verbonden aan
General Motors Limited te Londen als Commercial Car Spe-
cialist. Mr. Armstrong is toegevoegd aan den heer Williamson,
die de leiding beeft van de afdeeling « Product Adaptation ».

* &

Voor de eerste maal neemt G. M. Con-
tinental deel aan de Jaarbeurs te Luxem-
burg, welke van 13-24 Augustus wordt ge-
houden, Dit belangrijk evenement recht-
vaardigt volkomen onze participatie, ter-
wijl overigens het Groothertogdom geen
automobieltentoonstelling kent en nimmer
door een General Motors karavaan werd
bezacht.

W

General Motors Continental ontving
evencens bezoek van Mr, V. H. Dreibel-
bis, Regional Director voor Zuid-Ameri-
ka. Aangekondigd is het bezoek van Mr.
W. T. Whalen, onzen vroegeren Mana-
ging Director, thans vice-president en di-

recteur der G. M. Export C°. te N. York.

Buvenstaannde Toto stell voor den heer Wallace,
mnizen vorigen Matorial and Produciion (-
trol Manager, op de brug van den sfs Delgen-
land, »ichibaar owder den indrok van hel Ze-
sehenk. dat hiem door zijn eoltega’s aangeboden
woridl,

Teehie « 15 Juli vertrokken per sis Belgenland
naar Amerika, My, A D. Lyman, treasurer eIl

Mre, e Mrs. SWallace, die men hier afgebeeld
#iel 1o midden van cen scliaay vrienden, welke
lien witgeleide deden. Alle op de foto voorko-
miende persolen 2ijn ons genocgzaatn hekend

om hel weglaten hunner namen te rechi-

vardigen,




KUNNEN WIJ U HELPEN MET :

1) Ontwerp en tckst van advertenties,

2)  Cliches,

3) Catalogi, vouwbladen, aanplakbiljetten,
4) Lantaarnplaatjes,

5 loto's,

6 Adviczen en voorlichting voor uwe plaatse-
lijke publiciteit,

7) Borden voor dealers en sub-dealers,

8) Kaarten voor het classeeren van prospects,
9) Geschilderde achterdoeken voor uwe ctalage,
10) Raamversiering,

11} Prentbriefkaarten van onze modellen,

12) Prijscouranten 7

Onze afdeclingen  Advertising * en “ Sales
Promotion " zijn U7 gaarnc te alien tijde ter
wille, wanneer U een der bovengenoemde arti-
kelen of inlichtingen mocht noodig hebben.




CHEVROLET

PONTIAC
OLDSMOBILE

| OAKLAND

BUICK

LA SALLE
CADILLAC

G .H.é, vrachtwagens.

Yellow taxi-automobiclen, auto-bussen en yvracht-
wagdens.

[rigidaire electrische vriesinrichtingen.
Delco-Light electrische licht- en krachtinstallaties.
! Fisher carrosserieén, Delco-Remy starters en ont-
| steking, Harrison radiateurs, Jacox stuurinrich-
tingen, A.C. bougies, New Departure kogellagers,
afncembare Jaxon welgen, Brown Life Chapin
differentieel en schroeftandwielen, Hyatt rollagers,
Inland stuurwiclen, Klaxon signaal - apparaten.

Een wagen voor iedereen en voor elk doeleinde,

|



